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Petlt guude d’achat d’un
bien immobilier

ous travaillez a Stras-
g ; bourg ou environs, et
avez décidé de vous ins-
taller en Allemagne, a Kehl, de
préférence. C’est un choix judi-
cieux, sachant gue les prix moy-
ens de 'immobilier 8’y situent
20 a 40 % en dessous des tarifs
Strasbourgeois. Avant de se lan-
cer dans cette aventure, il con-
vient d*étre parfaitement infor-
mé des démarches a entrepren-
dre. RG Briining, expert en la
matiére, nous a fait part de
guelgues conseils judicieux.

Efape 1 : bien se renseig-
mer Avant de prendre votre deé-
cision, plusieurs choses sont
prendre en considération. Etes-
wvous réeellement prét a vivre en
Allemagne ? Quelles en sont les
implications fiscales ? Une bro-

chure téléchargeable sur
www.bruening-immo.de oL
www.euroinfo-lkehl.com VOus

___apperterades informations es-
sentielles. Si votre choix se con-
firme, vous devez prendre con-
naissance du marché. Décou-
vrez ’offre actuelle sut Internet
en tapant « maisons et immobi-
lier a Kehl », et vous aurez un
apercu des tarifs en cours. Sa-
chez gue les organismes de con-
seil (Euro-Info-Consomimateur,
Info-Best, Mairie) nont pas de

-Hens commerciaux, mais vous
seront trés utiles pour toutes
vos démarches administratives.
Vous trouverez également sur
le web des agences immobilié-
res pouvant vous guider tout au
long de voilre parcours.

Etape 2 : le choix d'un par-
ten=zire Il est important de
choisir un partenaire gqui puis-
se vous accompagner en langue
francaise. Chague document re-
latif a8 la vente doit vous éire re-
mis en allemand et en francais,
afin d’examiner chague clause
attentivement, et constituer un
dossier bancaire en France.
Contrairement a ce gul se pra-
tiguait il ¥ &a guelgues années, la
plupart des bangues strasbour-
geoises n"hésitent plus a finan-
cer des projets immobiliers
dont T'objet se irouve outre-
Rhin.

Etape 23 : [la visite du bhiem
immobilier Découvrez le bien
immobilier gui a suscité voire
intérét, et demandez a éire ac-
compagné par un agent immo-
bilier francophone. Toutes les
agences sérieuses de la région
disposent aujourd’hui de per-
sonnel parfaiiement bilingue,
ce gui n'est guére étonnantsi1’-
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on considére gu’actuellement, «
80 a4 90 % des ventes immobilie-
res se négocient avec des ache-
teurs francais », précise Brua-
ning. Si vous avez un doute sur
I’état du bien immobilier, n'hé-
sitez pas a exiger une seconde
visite, accompagnée d'un ex-
pert francophone. Sachez négo-
cier le prix de votre logement, et
le tour est (presgue) jous.

Etape 4 : les déemarches
administratives [L.a bonne nou-
wvelle, c’est gui’il ¥ a trés peu de
démarches adminisitratives 3 ef-
fectuer en Allemagne. L.e ven-
deur vous souimet une proposi-
tion écrite (en allemand et en
francais) et si vous étes d’ac-
cord sur le prix et les modalités,
le rendez-vous suivant a lieu
chez le notaire, oul vous signez
I’acte de vente. L’inseription au
registre foncier et les autres dé-
marches administratives se
font sans gue vous n'ayez a in-
tervenir.

Etape 5 : IMaccueil Certai-
nes agences n'hésitent pas a en-
voyer un courrier a vos nou-
veaux voisins guelgues jours
avant votre arrivée.

Vous serez surpris de consta-
ter gue bien souvent, ces der-
niers vous accueillent avec une
corbeille de fruiis ou une pro-
position d'aide ... Et en en rien
de temps, vous étes Kehlois a
prart entiéere!



